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服务内容

亚洲地区领先的独立投资银行

行业覆盖

拥有23年并购交易经验

亚洲并购专家

全球分布 关键数据

拥有搭建完善的平台，为客户提供全球化服务

纽约

伦敦

孟买

新加坡

胡志明市

香港

上海

首尔

东京
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亚洲跨境卖方并购咨询顾问#1 

1996

100 

9 

2

自成立以来由同一个团队管理

银行家遍布三大洲

全球办公室

战略合作伙伴

收购 融资

债务咨询和重组交易 资产评估

资产剥离

我们提供以下并购咨询服务:

服务业 科技

化工 消费品和零售业 医疗

工业



2019年重要数据

BDA荣登亚洲跨境并购卖方顾问榜首

立足本地市场，在亚洲建立深厚的合作关系

在亚洲我们拥有独一无二的规模、专注度、关系网和领先的交易数量

覆盖亚洲

 60多位银行家

 7个国家

 23 年合作关系

上海
1998

香港
2000

新加坡
1996

胡志明市
2014

孟买
2005

首尔
2002 东京

2002

联系亚洲买家

 120多个项目资产出售给亚洲的买家

 联系超过20,000个亚洲买家

 超过600个交易有亚洲公司参与

在亚洲建立了稳定的合作关系

2015-20191年企业价值10亿美元以下的亚洲私有公司跨境
并购交易排名

 85%的业务涉及跨境交易

 85%的业务为卖方咨询

 100% 的交易涉及亚洲企业

注： (1)目标公司总部位于中国、印度、日本、韩国或东南亚；控股交易，即出售/收购多数股权|来源：Dealogic 2

排名 顾问公司 交易数量

1 31

2 29

3 29

4 28

5 26

6 25

7 24

8 19

8 19

10 17



出售
多数股权

给

2019

公认的全球性并购平台

被授予顶尖投资银行殊荣

我们拥有丰富的跨境交易经验

为中型规模交易市场提供全球化平台
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出售
Parador

给

2018

出售
Chrysal International

给

2018

出售
Alliance Cosmetics Group

给

2018

出售
Nagano Industry

给

2018

出售
Nippon Oil Pump

给

2018

深耕跨境并购领域

出售
70%的股权

给

2019

出售给

2019

出售给

2019

2019

年度最佳跨境并购投行

年度最佳企业交易

2018
年度最佳投资银行

年度最佳退出交易（交易额超过1亿美金）

年度最佳通讯行业交易

年度最佳跨境交易（交易额1,000万-2,5000万美金）

年度最佳精品投行

2017

年度最佳投资银行

年度最佳投资银行

年度最佳交易（交易额1亿-5亿英镑）

年度最佳消费品交易-出售AnaJet给Ricoh

2016

年度最佳交易企业

年度最佳跨境交易-出售Doosan E&C给GE Power



北美

遍布全球的资深团队与客户近距离沟通

遍布各地的资深银行家直接对接当地买家和标的资产

一家专注于并购的精品投行，一个由全球资深银行家组成的团队

全球团队，紧密合作
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Howard Lee
董事总经理

Ryan Jung
总监

Kumar Mahtani
董事总经理

中国 东南亚

日本

印度

Alex Ditchfield
总监

Jonathan Aiken
董事总经理

Euan Rellie
高级董事总经理

Charles Maynard
高级董事总经理

韩国

欧洲

Manoj Balwani
总监

Jeff Acton
董事总经理

Hideyuki Tozawa
董事总经理

Koichiro Yasuda
主席

Shinsuke Hashimoto
总监

Toshiaki Yokohara
总监

Shinya Kimura
总监

Andrew Huntley
高级董事总经理

Paul DiGiacomo
高级董事总经理

Karen Cheung
董事总经理

Mark Webster
董事总经理

Simon Kavanagh
董事总经理

Huong Trinh
董事总经理

Rica Wirianata
总监

任征微
董事总经理

龚磊
董事总经理

王忠杰
董事总经理

萧寅康
董事总经理

蔡煜
总监

Jason Song
总监



BDA在以下六大行业拥有资深经验

资深的行业经验

5

六大行业

5

化工 消费品和零售业 医疗 先进制造业 服务业 高科技

 涂料

 电子材料

 石化产品

 塑料制品

 精细化工

 服装和饰品

 化妆品

 食品和饮料

 餐饮连锁

 食品服务业

 珠宝

 奢侈品

 生物技术

 医疗器械

 制药

 服务业

 售后市场

 汽车部件

 建筑材料

 电子设备

 流控制

 机械装置

 包装

 印刷

 设备管理

 专业服务

 废料回收管理

 租赁服务

 测试和检验

 运输和物流

 数字媒体

 信息

 软件

 系统整合/业务流
程外包



BDA参与的退出项目

在卖方交易项目中具有丰富的经验

全球推广的出售流程

我们是亚洲最活跃的卖方顾问之一，凭借丰富经验，推动卖方流程，最大化价值及确定性

丰富的交易经验是我们的竞争优势

高倍数回报

55%的交易超过8.0x

定位于价值最大化 周到的计划，良好的运行 全球买家推广

 准确定位标的公司，实现股东价值最大化

 项目自始至终，资深银行家凭借对亚洲和全球非
公开并购市场的专有洞察力确定资产定位

 量身制定极具创造性和缜密的流程

 一流的执行水平

 根据行业和项目资产的特点而定制流程

 由资深银行家进行推介，以促进买方兴趣

 为客户进行全球性推广
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6x-8x 
EBITDA 

27%

> 10x 
EBITDA 

38%

< 6x EBITDA 
18%

8x-10x 
EBITDA 

17%

出售
Kingstar

给

中平资本

2018

出售
Taiheiyo Seiki股份

给

TKY Corporation

2017

出售
VNPT ePay

给

UTC Investment

2017

出售
Ritedose

给

汉德资本和人福医药

2017

出售
Netas的48%股权

给

中兴通讯

2017

出售
Harrys of London

给

Charles Cohen

2017

出售
中国食品业务

给

Huhtamaki

2017

出售
日本的植物健康业务

给

Nisso

2017

出售
Nippon Oil Pump

给
中信资本

2018

出售
Nagano Industry

给
JAFCO

2018

出售
Alliance Cosmetics

给
Mandom Corporation

2018

出售多数股权给

Longreach

2019



致力于买方并购项目

寻找标的资产 执行收购流程

BDA买方项目

收购

2015

我们协助客户高效地锁定及完成跨境交易并获得最优的结果

收购

2015

全力协助客户完成收购

根据客户的要求确定目标 找到目标并建立交易兴趣 协助客户定位 全面的尽职调查和进程管理 估价和协同效应分析 定价和并购协议谈判

 为客户寻求潜在卖家  在评估、构建交易结构和交易谈判方面具备丰富经验

收购

2016

7

收购
中国食品添加剂公司

天宁香料

2017

收购

2018

收购
75%股权

2017



为财务投资者提供稀缺的并购标的

基金的投资组合退出项目

高质量的交易

BDA多数交易都有财务投资者参与

专业的团队出色完成大量交易项目

深受财务投资者信赖
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出售
Taiheiyo Seiki股份

给

TKY Corporation

2017

出售
Ritedose

给

汉德资本和人福医药

2017

出售
Netas的48%股权

给

中兴通讯

2017

出售
Harrys of London

给

Charles Cohen

2017

出售
King Koil China

给

Advent International

2016

出售
Facade Access 

给

Alimak Group

2016

出售
Apple World

给

ZIGExN

2018

筹集资金

Standard Chartered
Private Equity

2016

筹集资金

2017

多数股权资本重组

Galen Partners

2017

合并了

Fitness First Asia

2017

出售
控股权
给

Palamon

2017

收购

Flexitech Holding

2015

出售
Adweek

给

Beringer Capital

2016

出售
Kolon Water & Energy 

给
Standard Chartered

Private Equity
2016

出售
Kosan Crisplant

给

Al-Ayuni Investment

2015

出售
Theodore Alexander

给
创意家居

2017

出售
Gourmet Noodle 

House 
给

格林豪泰
2018 

出售
Alliance Cosmetics

给
Mandom Corporation

2018

出售
Nippon Oil Pump

给
中信资本

2018

出售
MFS Technology

给
德弘资本

2018

出售
Nagano Industry

给
JAFCO

2018

自2016年起有财务投资者作为客户、买家、投资者的交易

60%

出售
多数股份

给
The Longreach Group

2019

出售
70%股份

给
渣打银行

2019



日期 客户 交易方 交易内容 业务/资产

2020年4月 出售亚洲电子清洁化学品业务

2020年3月 出售国内领先健康休闲零食企业控股权给大型农业集团旗下投资平

2019年9月 Chinese PE Investor 出售一家领先的近视角膜塑形镜生产商

2019年4月 出售一家先进医疗设备公司的多数股权给亚洲私募基金

2018年12月 出售日本领先履带式高空作业平台生产商长野工业给JAFCO

2018年8月 出售国内领先母婴集团乐友孕婴童给华平资本

2018年6月 JAOBOO 出售中国成衣业务给香港投资者

2018年2月 出售家有好面给格林豪泰

2017年12月 收购杭州美科斯叉车75%的股权

2017年11月 出售Kingstar数据信息给中平资本

2017年9月 出售美国的Ritedose公司

2017年8月 出售在中国的食品包装业务

2017年7月 出售电动车驱动控制系统业务

2017年4月 收购中国的食品添加剂公司

2017年1月 出售土耳其IT服务集团的多数股权

2016年12月 出售欧洲汽车流体系供应商

2016年12月 Creative Home Furniture 出售高端家具制造商和出口商

BDA近期完成的与中国相关的精选交易

19



深得行业龙头企业的信任

我们深受蓝筹客户和财务投资者的信任并委以长期合作的机会

深受蓝筹客户长期信任

与蓝筹客户建立了密切的合作关系

与BDA多次合作的私募股权投资机构

企业客户 私募股权投资机构

SCPE – 6个交易(1)

筹集资本

2016

出售Kolon Water & 
Energy给

2016

筹集资本

2015

出售许留山给

2016

出售Oriental 
Containers 给

2015

合并

2017

10

出售MFS 
Technology给
德弘资本

2018

出售
Alliance Cosmetics 

给

Mandom Corporation

2018

出售Theodore 
Alexander给

2016

Actis – 4个交易

出售Teknicast给
一家亚洲投资公司

2014

出售Anthelio
Healthcare给

2016

出售Halonix给

2016

出售Integreon给

2016

出售
King Koil中国业务

给

2016

出售DeltaTech
Controls给

2014

出售
Tri-Wall Holdings

给

2016

注： (1)列出的为近期交易

Navis – 10个交易(1) 中信资本 – 7个交易(1)

出售70%的股权给

2019

出售
Nippon Oil Pump

给

2018



交易

全球亚洲投资银行顾问



出售
多数股权

给

2019

BDA全球成功案例
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出售
Model Solution

给

2018

出售
中国成衣业务

给
香港投资者

2018

出售
Parador

给

2018

出售在Mitsubishi Motors 
Philippines 的49%股份

给

2018

出售给

2018

注资2.5亿美元

光大控股
中国新经济投资有限公司

2018

出售
日本的植物检疫业务

给

2018

出售
Chrysal International

给

2019

出售
Nagano Industry

给

2019

融资项目

2019

出售
70%的股权

给

2019

出售给

2019

出售给

2019

创建合资企业

2019

出售
LAP Laser

给

2019

2019

出售资产出售
气体排放业务

给

2020

出售
控股权
给

2020

出售
Alliance Cosmetics Group 

给

2018

出售
Nippon Oil Pump

给

2018

出售给

2018

出售
亚洲电子清洁化学品业务

给

2020

出售
Thinh Phat Cables和Dong Viet

给

2020



BDA全球成功案例（续）
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出售
AFE Solutions

给

2016

出售
Façade Access Holdings

给

2016

向渣打私募融资

2016

出售
Theodore Alexander

给

2016

出售
控股权

给

2017

出售给

2017

融资项目

2017

合并

2017

出售
印度紧凑型建筑设备业务

给

2017

收购
中国食品添加剂公司

天宁香料

2017

出售
金可儿（中国）

给

2016

出售
Presswerk Krefeld

给

2017

出售
VNPT ePay

给

2017

出售
Harrys of London

给

Charles Cohen

2017

出售
中国餐饮业务

给

2017

多数股权资产重组

2017

出售
Netas的48%股权

给

2017

融资项目

2017

出售
Kingstar

给

2017

出售
Taiheiyo Seiki Holding股份

给

TKY Corporation

2017

出售
Apple World

给

2018

出售
MFS Technology

给
德弘资本

2018

收购了Vekoma Rides

2018

出售
家有好面

给

2018



合作伙伴

全球亚洲投资银行顾问



1.7亿欧元

出售给

安徽中鼎

2016

全球合作伙伴

立足亚洲，放眼全球

2013年以来完成了89%卖方交
易并购项目

超过20,000个打给亚洲战略买
家的讨论电话

2011年以来有超过55个亚洲交易

超过600个交易有亚洲公司参与2018年度北美最佳并购交易投资银行

205个银行家分布于8个办公室

2013年以来总交易额超过1750亿
美元

2013年以来平均并购交易额为

4010亿美元

跨境交易

William Blair协助BDA增强在全球中型市场的影响力

通过William Blair，我们能够更好地开拓欧美市场

美洲 欧洲 亚洲
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40个银行家分布于5个办公室

2013年以来总交易额超过260亿
欧元

2013年以来平均并购交易额为

1.87亿欧元

100个银行家分布于7个办公室

6亿美元

出售给

汉德资本和人福医药

2017

11亿美元

出售经营权给

Synnex Corp.

2017

9,000万美元

出售给

Jindal Poly Films

2017

2.2亿美元

出售给

Bottega InvestCo

2017

未公示

出售给

AGC

2016

1.7亿美元

出售给

Wolters Kluwer

2016

3.75亿美元

出售给

Dentsply Sirona

2016

1亿美元

出售给

HIL

2018

未公示

出售给

OAT Agrio

2018

8,000万美元

出售给

Palamon Capital

2017

未公示

出售给

PAI Partners

2016

北美
亚特兰大
巴尔的摩
波士顿
夏洛特
芝加哥
洛杉矶
纽约
旧金山

欧洲
阿姆斯特丹
法兰克福
伦敦
特拉维夫
苏黎世

亚洲
胡志明市
香港
首尔
上海
新加坡
东京

印度
孟买

澳大利亚
悉尼



日本中央银行属于国有银行

 拥有1,500亿美元资产负债表的国有银行

 具备强大的并购资金支持

与日本各大蓝筹客户有着良好合作关系

 高品质的机构编制

 1,000多个银行家分布于日本的19个办公室

 100多个银行家分布于亚洲的6个办公室

重要交易

DBJ协助BDA进一步拓展全球业务并获得更多融资渠道

与DBJ合作，加深我们在日本市场的影响力

14

日本的合作伙伴

收购

RYB Engineering Pte 
Ltd

2017

资本架构咨询

RYB Engineering

2017

收购

Kit Loong Tayaria

2016

收购8.8%股份

Vietnam Airlines JSC

2016

收购少数股权

South Field Energy

2018

收购少数股权

Cricket Vallery 
Energy Center

2018

收购

Petrovietname Gas 
Distribution

2017

收购

PT Panja Raya 
Alamindo

2017

认购第三方股份

Power Buy Company

2017

出售Sunamachi Ascon
股份给

Maeda Road 
Construction

2018

收购股份

Effissimo Capital 
Management Pte Ltd

2017

收购
Dry Cell and Storage 
Battery Joint Stock 

Company

2017



管理层

全球亚洲投资银行顾问



Euan Rellie
高级董事总经理
纽约

Charles Maynard
高级董事总经理
伦敦

Howard Lee
董事总经理
首尔

管理层

Euan Rellie是BDA的联合创始人、高级董事总经理，常驻纽约。
他也是BDA Advisor Inc.,的总裁，一家在美国注册的经纪自营
商。自BDA1996年创立以来，他曾驻新加坡、纽约和伦敦，
工作区域广泛涉及中国大陆、台湾、韩国、日本和印度。
1990-1996年间，他曾就职于英国著名投资银行Schroders，
驻纽约、伦敦和新加坡，该银行现为花旗集团的分支机构。他
曾担任Schroders亚太地区顾问团队东南亚执行部主管。他的
客户包括Axa, C.R.Bard, Dainippon Ink & Chemical, DuPont, 
Ecolab, Hanjin, ICI, ICICI, Intel, Kraft Foods, Life Technologies, 
Lubrizol, Materion, Nalco, Pfizer, Philip Morris, Platinum 
Equity, Sara Lee, Sigma-Aldrich, Tenneco, Thomson Reuters和
Wockhardt。Rellie先生曾就读于剑桥大学三一学院。2014年，
他被The Global M&A Network评为北美年度最佳投资银行家以
及全球50位最佳并购交易成就者，2012年，他被The M&A 
Advisor杂志评为年度最佳并购交易成就者。

Charles Maynard是BDA的联合创始人和高级董事总经理。自
1996年BDA创立以来，他曾分别在新加坡、东京、纽约、北
京工作，现驻伦敦分部。Maynard先生从2002年至2005年驻
东京期间创办了BDA东京办公室，后又设立了BDA首尔办公室。
他在这些地区成功完成了一系列交易。2014年Maynard先生
参与的项目包括当年中国最大的私募股权基金的控股权出让项
目(将Navis控股的Trio出售给伟尔集团)。2015年他参与完成
了麦格纳国际(Magna International)的分支公司Cosma公司与
重庆星乔瑞汽车建立合资子公司以及Cristal公司收购江西
Tikon的项目。在创办BDA之前，Maynard先生任职于怡和集
团的企业发展和业务部，驻香港和新加坡。2011年他获得了
由M&A Advisor颁发的“40 under 40”全球最佳并购专业人士之
一的荣誉。他毕业于牛津大学，曾获得牛津大学地理专业的荣
誉硕士学位。

Andrew Huntley是BDA的高级董事总经理，目前常驻伦敦。在
任职于伦敦办公室之前，他曾参与设立及负责早期BDA在新加
坡，上海和香港的亚洲办公室，随后又在2002-2005年共同管
理BDA纽约办公室，整个期间负责监管BDA在欧洲和亚洲的交
易流量。Huntley先生曾给大部分亚洲、欧洲及北美地区各个
行业的客户提供过顾问服务。他曾为蓝筹客户提供过顾问服务，
例如：Areva, Arkema, Celestica, Clariant, Edenred, Henkel, 
Jardine Matheson, Johnson Matthey, Rexel, Sumitomo Chemical, 
SunGard, Thomson Reuters, Tata Motors和Weir Group。同时
向财务投资者提供过顾问服务，例如：Actis, Ardian, Bregal
Capital, EQT, LDC, Investcorp, Mekong Capital, Nova Capital, 
Prudential, Segulah, Seera和STIC。在加入BDA之前，Huntley
先生曾就职于怡和集团(Jardine Matheson Group)香港、台湾、
中国大陆及越南的分支机构。作为怡和集团驻越南的代表，他
负责集团在越南和台湾的各项业务。Huntley先生拥有牛津大
学汉语专业的荣誉学士学位。他能流利地读写中文并会讲越南
语。

Andrew Huntley
高级董事总经理
亚洲/欧洲

Jeff Acton
董事总经理
东京

Jeff Acton是驻东京的董事总经理。在加入BDA之前，他曾在东

京的Maple Leaf食品工作，负责日本相关的事务。在此之前, 
他就职于日本的三洋电机公司，负责产品的策略和市场开拓。

在1997年至2002年，他在加拿大Pratt & Whitney公司工作，

专注于工程与设计。Acton先生持有法国INSEAD商学院的MBA，
并获得加拿大皇后大学硕士及学士学位（其中一年在日本京都

大学学习）。Acton先生能讲流利的英语、日语和法语。

Howard Lee是驻首尔的董事总经理。他于2015年加入BDA任
首尔分公司的负责人。在加入BDA之前，他担任三星证券
(Samsung Securities)并购部门的负责人四年，三星证券是一家
韩国本土领先的投资银行。他负责为韩国企业集团，私募基金
公司和政府相关公司发起和执行国内和跨境的并购交易。他的
客户包括一些三星集团(Samsung Group)旗下的实体公司，韩
国天然气公司(KOGAS)，韩国浦项制铁集团(POSCO)，GS集团
(GS Group)，SK集团(SK Group)，MBK，韩国电信和伟世通
(Korea Telecom and Visteon)。在2004年至2011年之间，Lee
先生在首尔的麦格里证券(Macquarie Securities)并购部门工作，
任职助理总监。Lee先生毕业于首尔国立大学，持有国际经济
专业的学士学位，能讲流利的韩语和英语。

Paul DiGiacomo
高级董事总经理
东南亚

Paul DiGiacomo是驻香港的高级董事总经理。DiGiacomo先生
在亚洲地区拥有14年并购和公司财务的经验。DiGiacomo先生
于1997年加入BDA，在设立香港机构之前，他曾在BDA的纽约
和新加坡分支机构工作，负责为BDA的客户在亚洲寻找投资机
会。在亚洲他负责BDA的香港办事处，为BDA的跨国公司客户
在大中华和亚太地区物色并执行交易，项目主要集中于化工业、
教育业、制造业和运输业。他服务的客户包括Arkema, 
Celestica, Ecolab, Hercules, Jardines, Molex, Nova Capital, 
Reuters, Rexel, Ryder, Thomson Education和U21 Global等。
DiGiacomo 先生获得Trinity大学政治学专业的荣誉学士学位。
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管理层 (续)

Koichiro Yasuda
主席-日本
东京

Koichiro Yasuda是驻东京的董事长。在加入BDA之前，Yasuda
先生在德意志银行证券(Deutsche Securities)的日本分公司任
投资银行业务负责人，董事总经理及副董事长。在这之前，
Yasuda先生在美林证券(Merrill Lynch)日本分公司任顾问负责
人及董事总经理，日本花旗银行(Nikko Citigroup)任联合顾问，
瑞银华宝日本公司任并购业务负责人。Yasuda先生从1981年
在日本长期信贷银行开始自己的职业生涯，后升任为并购业务
负责人。Yasuda先生在诸多行业成功完成了100多个并购交易
项目。他持有庆应大学的经济学学士学位，哈佛大学肯尼迪学
院的MPA学位和耶鲁大学的经济学硕士学位。

Mark Webster
董事总经理
上海

Mark Webster是驻上海的董事总经理。加入BDA之前他是渣打
银行上海分行的跨国企业部门的副总裁。他曾为英国石油、
Syngenta、联合包裹快递提供战略、融资和运营上的支持。之
前他是摩根大通银行的伦敦分公司（之前称为Robert Fleming
投资银行）的企业并购部的经理。在1995年至1998年间他服
务于安达信会计事务所伦敦分公司。他是英国执业注册会计师
(ACA)。Webster先生毕业于英国牛津大学，拥有现代历史和
经济学硕士学位。他能说流利的法语和汉语。

王忠杰
董事总经理
上海

王忠杰是驻上海的董事总经理。加入BDA之前王先生在花旗集
团下属Salomon Smith Barney亚洲投资银行部及其前身英国投
资银行Schroders公司担任经理，常驻上海和香港。期间他协
助跨国公司在中国进行了许多并购、合资企业和其他直接投资
项目，也为本土公司提供上市、私募等服务。他所服务过的客
户包括BTR(Invensys), Associate British食品, Bass, Danone, 
Well Bilt, Perot等。1988至1995年期间王先生就职于中国主要
的商业银行之一交通银行的国际业务部。王先生获得北京大学
经济学学士学位，掌握流利的汉语和英语。

Hideyuki Tozawa
董事总经理
东京

Hideyuki Tozawa是驻东京的董事总经理。在加入BDA之前，
Tozawa先生曾是Deloitte Tohmatsu Financial Advisory的合伙
人，并担任通信、媒体和娱乐部门主管，并为日本企业的跨境
并购提供咨询顾问服务。在此之前，他就职于日本Macquarie 
Capital的投资银行，担任通信、媒体、娱乐和科技部门主管。
Tozawa先生1993年在Mitsui & Co., Ltd开始他的职业生涯，随
后在NTT科技、媒体和电信部门任职。之后他还在The Carlyle 
Group、Intel Capital和Shinsei Bank工作过，具备丰富的私募
股权投资经验。他持有庆应大学电气工程硕士学士学位。他能
讲流利的英语和日语。
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Jonathan Aiken, CFA
董事总经理
伦敦

Jonathan Aiken是驻伦敦的董事总经理。他于2007年加入BDA。
Aiken先生参与的交易项目涵盖化工、工业制造、汽车和高科
技等领域。主要负责项目包括印度塔塔汽车锂离子电池技术业
务部门的出售和特殊油墨制造商Sofipa的出售。他的客户包括
胡默尔(Mann+Hummel), Seera和LDC私募基金(Lloyds 
Development Capital)。加入BDA之前，Aiken先生曾在Taylor-
DeJongh的能源建设行业全球融资项目部工作。Aiken先生参
与的项目覆盖整个欧洲地区，特别是北欧地区。Aiken先生拥
有MBA学位，和乔治华盛顿大学的国际关系硕士学位。他能
说流利的英语和法语，并熟悉汉语。

Karen Cheung
董事总经理
香港

Karen Cheung是驻香港的董事总经理。她于2012年加入BDA
负责大中华区和东南亚地区的业务。为零售业、消费品、食品
饮料、医疗保健、工业和化学品行业的私募基金和企业客户提
供跨境买方、卖方和融资顾问服务。她完成了多个交易项目，
包括Navis Capital出售KFC在香港和澳门的特许经营权，Navis 
Capital投资大中华区和东南亚的许留山，为越南N Kid向渣打
私募融资以及出售SunGard新加坡零售银行业务给Silverlake 
Axis。Cheung女士曾在香港和多伦多的安永会计事务所工作。
她获得了加拿大特许会计师协会(CICA)的特许会计师资格，并
拥有多伦多大学的商业学士学位。Cheung女士会讲流利的英
语、汉语和广东话。



管理层 (续)

Anthony Siu
董事总经理
上海

Anthony Siu是驻上海的董事总经理，于2016年加入BDA。在
加入BDA之前，他在Robert W. Baird任职8年，带领大中华投
行团队负责大中华区和美国及欧洲的跨境并购交易。在此之前，
他在渣打银行企业顾问部门担任总监，负责政府和私人并购交
易。早前，他还曾在大华证券和施罗德工作，完成了多项并购
和权益资本市场交易。他曾为多家亚洲企业担任顾问，有
China Life, CLP, Hopewell, Kerry, New World, Ping An,
Sinochem和Wheelock，也为财务投资者提供过顾问服务，包
括CDH, CITIC Capital, EQT和Hony。Anthony获得了西北大学
Kellogg学院和香港科学技术大学的行政工商管理硕士，并持
有美国波莫纳大学的学士学位。他在加利福尼亚获得了CPA证
书并曾就职于KPMG的审计部门。他能讲流利的英语、汉语和
广东话。
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Simon Kavanagh
董事总经理
香港

Simon Kavanagh是驻香港的董事总经理。他拥有15年的并购
交易经验，于2013年加入BDA。在加入BDA之前，他经营自己
的精品投行。在此之前他在伦敦、香港、悉尼的摩根斯坦利的
并购部门工作了9年。他的行业经验包括农业、化工业、消费
品和零售业、卫生医疗、工业、石油天然气和房地产行业。他
的客户包括Asia Pulp & Paper, Cemex, Glanbia, Lee Chang Yung,
UBM以及Wistron。他也曾在香港和伦敦证交所工作并完成了
包括企业上市及上市/非上市公司等多项并购交易。Kavanagh
先生持有苏格兰斯特灵大学的经济学学士学位、爱尔兰都柏林
大学的国际商务硕士学位，并曾在厦门大学学习中文。

任征微
董事总经理
上海

任征微是驻上海的董事总经理。她拥有19年的投资银行和金
融行业从业经验。加入BDA之前，她是瑞银并购部门的执行董
事，并曾在瑞士信贷、华利安中国等投资银行就职。她领导的
并购交易包括中国领先的第三方大数据营销技术公司秒针系统
5000万美元D轮融资引进春华资本，A股上市公司蓝色光标收
购加拿大最大的独立媒体广告公司Vision 7, 美股上市公司永
新视博出售旗下CA卡业务给同达创业等。她持有密歇根大学
的MBA学位，以及上海财经大学的学士学位，她能讲流利的
普通话和英语。

Kumar Mahtani
董事总经理
孟买

Kumar Mahtani是驻孟买的董事总经理，他在2011年加入BDA。
在加入BDA之前，Mahtani先生是KPMG印度公司的副总监，
负责在印度的国际私募公司的投资交易结构化，印度本土公司
和跨国企业的合并，解散和重组以及印度集团公司的海外并购
项目。Mahtani先生是英国注册会计师，持有孟买大学的学士
学位。他能说流利的英语和印地语，以及基本的德语。

龚磊
董事总经理
上海

龚磊是驻上海的董事总经理。龚先生从2001年加入湘财证券
开始，在投资银行有超过18年工作经验，于2019年加入BDA，
主要负责医疗健康领域的并购交易。在加入BDA之前，他在国
金证券投资银行部任董事总经理。在此之前，他作为董事总经
理和中国区负责人领导大和证券的中国并购团队，负责多项跨
境并购项目的承揽和执行。龚先生在企业和金融机构方面有着
广泛的人脉，包括国药集团，小林制药，中国一汽，光明食品，
上海广电集团，上海仪电和方源资本。龚先生持有上海财经大
学的硕士学位。他能讲流利的英语和普通话。

Huong Trinh
董事总经理
胡志明市

Huong Trinh是驻胡志明市的董事总经理。2018年加入BDA，
在此之前曾在越南普华永道工作十年，负责公司金融、尽职调
查、评估和市场准入服务。在过去的六年间Trinh女士从事买
方卖方交易咨询顾问工作，涉及物流、医药、工业以及消费品
行业。她参与过Nichirei收购Cholimex Food少数股权交易项目、
Mayr Melnhof收购VIDON控股权项目、境外投资者收购
Trapharco重要少数股权项目、Asahi Glass和Mitsubishi共同收
购Phu My Plastics and Chemicals的项目以及Vingroup收购Hop
Nhat的交易项目。Trinh女士持有英国邓迪大学国际贸易荣誉
硕士学位以及越南外贸大学头等学士学位。她能讲流利的越南
语和英语。



管理层 (续)
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Ryan Jung是驻首尔的总监，于2015年加入BDA。在加入BDA
之前，他是麦格理资本(Macquarie Capital)韩国分公司投资银
行部门的副总裁，执行尽职调查、估值、商业分析和并购咨询
工作长达七年。他负责为韩国本土企业和私募基金搜寻和执行
国内以及跨境的并购和私人股权交易。他在消费品零售行业、
汽车租赁业、在线服务、食品制造业、教育行业、物流行业、
高科技媒体行业以及工业行业等都拥有丰富的交易经验。他持
有欧洲工商管理学院(INSEAD)金融学硕士学位和首尔国立大
学(Seoul National University)的电子工程学士(辅修经济学)学
位。他能讲流利的英语和韩语。

Ryan Jung
总监
首尔

Alexander Ditchfield是驻纽约的总监。在此之前，他在BDA上
海和香港工作了7年，并于2016年前往纽约办公室工作。他曾
为CHS, CITIC Capital, Kerry, Littlejohn, MacLean-Fogg, Molex和
Pfizer提供过咨询服务。在加入BDA之前，他在European 
Union SWITCH-Asia工作过，提供政策相关工作以及参与在中
国成都的EUPIC项目。他持有英国卡蒂夫大学经济学学士学位。
他能讲汉语和英语。

Alex Ditchfield
总监
纽约

Shinsuke Hashimoto是驻东京的总监。加入BDA之前，他曾在
GCA Corporation工作了13年，负责美国、欧洲和日本的跨境
并购交易，涉及制造业、化工、科技和医疗行业。他曾在GCA
东京和旧金山办公室工作过。在此之前，他就职于Goldman 
Sachs和Nikko Citigroup，担任投资顾问。他持有庆应大学政
策管理学学士学位以及乔治城大学外国服务硕士学位。
他能讲流利的英语和日语。

Shinsuke Hashimoto
总监
东京

Anindita Das是驻新加坡的总监。Das女士负责给私募基金及
企业提供撤资和融资咨询服务。Das女士拥有超过十二年在南
亚和东南亚的投资并购经验。在加入BDA之前，她是新加坡
TC Capital的执行董事，负责东南亚的消费品、工业、电子商
务、房地产和化学品行业的交易执行。在任职TC Capital之前，
Das女士在孟买Blue River Capital Advisors工作，完成了在汽
车零部件、纺织和建筑行业的投资项目。Das女士持有马萨诸
塞州布兰迪斯国际商学院的国际金融MBA学位。她能讲流利
的英语、印地语和孟加拉语。

Anindita Das
总监
新加坡

蔡煜
总监
上海

蔡煜是驻上海的总监，于2010年加入BDA。蔡小姐具有在消
费品、工业、食品和化工领域的交易经验。加入BDA之前，蔡
小姐就职于中国国际金融有限公司(CICC)研究部，主要进行钢
铁行业和上市公司的深度跟踪研究，对上海和香港市场投资机
会进行分析，并撰写投资报告向机构投资人提供投资建议。在
此之前，蔡小姐服务于安永会计师事务所的审计及企业咨询部
门。她曾负责对多家跨国企业以及大型国企的审计业务以及内
控评估。蔡女士持有中欧国际工商管理学院(CEIBS)的MBA学
位，以及北京大学的经济学学士学位。蔡小姐能说流利的英语
和汉语。

Manoj Balwani
总监
孟买

Manoj Balwani是驻孟买的总监，主要负责科技领域业务。他
拥有11年工作经验，完成了20多个有关跨境并购(M&A)/私募
基金(PE)/首次公开募股(IPO)/机构安置(QIP)的交易，在IT服
务、业务流程外包、行业分析、企业软件、工程资源与开发、
支付/金融科技、消费者技术和新时代技术（人工智能/机器学
习等）领域具备很强的专业知识。 曾为TTEC， Majesco，
Mastek，Motif，ICRA (Moody’s子公司)， Tejas Networks，
Jupiter Capital， Altran，FINO， ISON Group， What’s on
India ， Macmillan Group, Zensar Technologies, ， TIME
Education， Nazara以及IndiaMart提供咨询服务。在加入BDA
之前，Balwani先生就职于Edelweiss Financial Services，担任
副总监一职，主要负责科技、媒体、电讯和教育领域业务。在
此之前，他在安永和Avendus负责有关科技领域的业务。
Balwani先生持有印度理工学院的双学位（技术学士学位和技
术硕士学位）。他能讲流利的英语、印地语和信德语。
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Toshiaki Yokohara
总监
东京

Toshiaki Yokohara是驻东京的总监。他曾于2006年至2011年
在BDA工作。2011年离开BDA加入德勤交易财务咨询部门，之
后于2013年再度加入BDA。Yokohara先生具有7年的并购交易
经验，他所参与的日本境内和跨国并购交易包括汽车业、先进
制造业、化工业和个人护理行业。2006年之前Yokohara先生
任职于AIG在日本的财务分析部门。Yokohara先生持有明治大
学企业管理学士学位和加州金门大学会计学硕士学位。他能讲
流利的英语和日语。

Rica Wirianata
总监
新加坡

Rica Wirianata是驻新加坡的总监，负责BDA印尼和新加坡市
场。她在资本市场拥有丰富的经验，曾就职于Credit Agricole-
Indosuez、ABN Amro、CLSA 和德意志银行的机构销售团队，
服务自主财富基金和领先的机构投资者。她主要负责东南亚国
家联盟市场，关注新加坡和印尼地区。其后，她在印尼一间私
有公司的商业服务部门担任了5年的财务顾问，从事并购执行
和自有业务扩张。在加入BDA之前曾为一间在新加坡的全球性
非盈利组织工作。Wirianata女士持有Weatherhead大学财务
管理专业学士学位和Weatherhead管理学院的MBA学位。她能
讲流利的印度尼西亚语和汉语。

管理层 (续)

Jason Song是驻上海的总监。Song先生之前在BDA纽约和东京
办公室工作，具有在美国、中国、日本和韩国物色并执行并购
交易的经验。加入BDA之前，Song先生在伦敦为大型美国养老
基金提供电力方面的研究，主要从事碳披露项目(CDP)。在此
之前，Song先生就职于英国国会下议院协助菲尔·威利斯议员
(Phil Willis MP)进行教育政策经济分析。Song先生拥有美国威
斯康星大学麦迪逊分校经济学学士学位，法国巴黎大学政治学
硕士学位，以及英国伦敦政治经济学院哲学和公共政治学硕士
学位。Song先生能讲流利的英语、汉语和法语。

Jason Song
总监
上海

Shinya Kimura是驻东京的总监。在加入BDA之前，Kimura先
生在日本精品并购公司Amidas Partners工作，负责消费品、
零售业、工业以及科技行业并购交易的发起和执行、重组和管
理 层 收 购 ， 服 务 的 客 户 有 Asahi Breweries 、 Cross
Communication 、 三 菱 综 合 材 料 株 式 会 社 (Mitsubishi
Materials)和罗兰(Roland)。Kimura先生持有伦敦商学院的金
融理学硕士学位和庆应义塾大学的媒体和管理硕士学位以及政
策管理哲学硕士学位。他能讲流利的英语和日语。

Shinya Kimura
总监
东京



案例研究

全球亚洲投资银行顾问



案例研究：出售Nagano Industry 

将日本履带式高空作业平台领先供应商出售给一家日本上市投资公司

买方 卖方 交易标的

 BDA作为京城机电控股有限公司的独家财务顾问，帮助其将Nagano Industry（下称“NKK”）出售给日本上
市公司JAFCO Co., Ltd （下称“JAFCO”）

 京城机电总部位于北京，是一家专注于大型装备制造与服务领域的国有企业。NKK是履带式曲臂高空作业
平台细分市场中的领先制造商，总部位于日本长野

 由于客户此前并没有聘请卖方顾问的经验，针对项目合同签署的内部审批流程时间较长。项目最终开始时
间较原计划有所推迟，于2018年7月18日启动，同时客户要求在2018年内完成交割，整体项目时间紧张

 交易过程中，BDA需满足国企较为复杂的内部审批要求，准备估值报告，并协助客户向集团和国资委进行
情况汇报，也因此积累了出售国有企业海外资产的经验

 为了保证竞标流程中买家竞争激烈，BDA联络了全球83家战略及财务投资者，以帮助NKK寻找到能够支持
其长期发展、同时可利用其生产研发能力获得潜在协同效应的买家。提交最终报价的4家投资者中，包括
了1家战略投资者和3家财务投资者

 富有竞争性的过程使我们在紧凑的时间内完成了交易，并在谈判空间不大的情况下，为客户争取到了有利
的条款

 BDA为客户提供了定制化的服务及交易方案，使卖方与日本交易团队间能够实现快速沟通，并与NKK日方
管理层紧密配合，保证交易顺利完成

 交易体现了BDA为国企客户完成跨境交易及实现最佳退出结果的卓越能力，以及BDA在工程机械领域内的
专业经验

案例研究

交易概览
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将Nagano Industry出售给

2019

83 买家联络

23    信息备忘录发放

6 非约束性报价

4 管理层会面

3 最终报价

1 交割



案例研究：出售乐友孕婴童

出售中国领先母婴产品零售商

买方 卖方 交易标的

 乐友是中国母婴产品专业零售商领导者，提供种类广泛的母婴商品，包括服装、护理和喂养用品、婴儿配
方奶粉、尿布和洗涤产品

 BDA受聘担任乐友及股份方的独家卖方财务顾问。凯雷集团、中华开发资本国际以及其他财务投资者共持
有70％股权，其余30%由创始人持有。财务投资者希望出售股份，而创始人则倾向于继续在公司经营管理
并保留一些股权

 BDA管理了乐友控股权出售的全球竞标流程，主要针对财务投资者以及部分战略买家

 在整个交易过程中，BDA与股东和管理层密切合作，制定市场推广策略，联络潜在买方，进行估值分析并
准备推介材料

 从财务投资者以及战略买家处收到了5份意向性报价，最终成功将多数股权转让给华平投资。华平投资是
一家专注于成长型控股投资的全球私募股权基金，此前已在母婴领域完成了多项投资

 BDA成功为乐友引入了一个强大的财务投资者，乐友有望借助华平投资广泛的全球资源和资金实现进一步
发展

案例研究

出售领先母婴产品零售商
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出售 给

2018



案例研究：出售艾格集团中国成衣业务

买方 卖方 交易标的

 BDA作为艾格集团（“艾格”）独家卖方财务顾问，帮助其出售在华女装成衣业务。艾格集团在中国运营

着四个知名女装品牌Etam Paris、Etam Weekend、ES 和 E&Joy

 作为最早布局中国市场的知名外资品牌之一，艾格在全国范围内建立了广泛的全渠道销售网络，拥有

2,000家门店，2017年销售额超20亿元人民币。市场竞争加剧以及战略转型遇阻使公司发展受限

 艾格计划专注发展全球内衣业务，并聘请BDA在全球范围内为其寻找合适的战略及财务投资者，希望凭借

买家自身的规模、在零售行业的专业知识和资金实力，帮助提升艾格中国成衣业务

 在整个交易过程中，BDA都与集团密切合作，对标的资产进行准确定位，突出投资亮点，并制定清晰、连

贯的战略转型计划，在企业业绩下滑的情况下，保证竞标流程的竞争性

 交易流程中，BDA始终与最初放弃竞标的一家中国大型服装企业进行积极沟通，使其最终重新参与竞标，

并利用该企业带来的竞争压力，引导最终买家以更优的条款达成了交易

 BDA为客户提供了定制化的服务及交易方案，使巴黎总部的集团客户、上海的管理团队和亚洲买家实现快

速沟通，保证了这一复杂的交易在短短9个月内顺利完成

案例研究

出售艾格中国成衣业务给一位香港投资者
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出售其中国成衣业务给

香港投资者

2018



案例研究：将许留山出售给黄记煌

东南亚及大中华区甜品连锁领导品牌出售

买方 卖方 交易标的

 BDA在Navis资本退出香港著名甜品连锁品牌许留山的的交易中担任独家财务顾问。Navis资本是马来西亚
领先的私募股权投机构

 许留山是一家拥有超过50年历史的甜品老字号，以芒果系列甜品为人所熟知。在过去几十年中，许留山从
一家凉茶铺发展成为香港以及马来西亚最大、中国内地第三的甜品连锁品牌。自2007年Navis资本入股以
来，许留山快速扩张壮大，从仅拥有50家网点及1家中央厨房的甜品品牌发展到拥有240家网点和7家中央
厨房的知名甜品连锁品牌

 黄记煌在中国拥有超过600家餐厅，投资人为摩根士丹利亚洲投资基金

 BDA在全球范围寻找有竞争力的买家，在收到信息备忘录的44家潜在买家中，有一半买家提交了对许留山
的意向性报价

 BDA积极参与到整个交易过程中，旨在为Navis资本和许留山争取最优结果。BDA为Navis资本定制交易进
程，在营销资料准备、尽职调查、资料库管理、股权购买协议谈判和交割等关键事项中提供了重要支持

 尽管香港及中国大陆的零售业市场疲软，BDA仍通过积极且密集的谈判和对业务精准的定位实现了股东价
值最大化

 这是BDA第四次接受Navis资本的卖方委托。这也印证了BDA在全球卖方交易中帮助私募股权投资客户完成
退出的能力，同时也肯定了BDA在消费品行业尤其是食品饮料业的专业能力

案例研究

成功地在6个月内完成了跨境股权分割交易
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出售
许留山给

2015



买方 卖方 交易标的

案例研究： UQM Technologies

一家美国领先的汽车电机驱动、电控和燃料电池压缩机制造商在中国的扩张与新股发行

案例研究

24

 BDA为纽约证券交易所上市的UQM Technologies就其在中国寻找战略合作伙伴提供独家财务顾问服务

 UQM Technologies是美国领先的汽车电驱动系统研发及制造商，为商用车、中大型汽车、船舶、军事和工
业市场提供高密度、高效率的电机驱动、电控和燃料电池压缩机解决方案

 在亚洲寻求强大的战略合作伙伴一直是UQM的首要之务，尤其在中国这个体量最大增速最快的电动车市场。
理想的合作伙伴将为UQM带来更多中国客户，能持续支持产品开发和运营设施，并为UQM的全球发展计划
提供资金支持

 BDA利用其全球网络，在全球范围内发掘潜在的战略和财务投资者，为客户达到了最佳的交易结果。BDA
锁定了最合适的战略买家正道集团Hybrid Kinetics Group (“HKG”)。该中国公司在香港上市，是锂离子动力
电池和电动力管理系统的研发和制造商

 UQM的独特技术与HKG在中国的深厚经验和关系网结合，将加速UQM在中国的战略发展计划，同时使其在
北美和全球更具竞争力

 此次交易凸显了BDA在中国的跨境交易实力和强大的关系网，其中BDA纽约与上海团队无缝合作，为UQM
及其股东带来了出色的成果

 与许多其他行业的交易类似，中国汽车企业热切在寻求西方市场的成熟平台 – 尤其将美国的电驱动技术带
入快速增长的中国电动车市场 。中国在2015年共销售了超过30万辆电动和混合动力汽车，为了提倡减排
与发展汽车技术自主研发，中国政府目前提供多种补贴，鼓励广泛使用电动车

 中国买家在激烈竞价的过程中对跨境交易的熟悉程度有所增强，体现于全程与交易各方的深度交流和快速
反应，包括对UQM提出的需求的密切关注，以及与美国上市公司进行复杂的跨境交易

为UQM 寻求中国合伙人融资

出售
4800万美元新股给

2016



案例研究： Express项目

案例研究
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出售
中国领先的零担物流公司

给

新竹物流引投的财团

2016

买方 卖方 交易标的

 BDA担任私募股权基金Fortress的独家财务顾问，出售其在新邦物流的少数股权。买家是由台湾领先的物
流服务供应商新竹物流引投资财团

 新邦物流是一家专注于国内零担物流(“LTL”)的综合供应链解决方案提供商，公司在中国零担物流板块保持
前6位，拥有550多家分支机构，年收入超过10亿元人民币

 BDA凭借其在物流领域的专长及与战略和财务投资者的良好关系吸引来自全球各地的投资兴趣。BDA最终
挑选出战略方向与管理层一致的投资者并最大化股权价值

 BDA采用了全面的全球出售流程，约60家战略投资者和约80家私募股权投资者参与其中，确保整个出售流
程的高竞争性

 BDA积极解决了多个交易问题，例如投资者对市场竞争的顾虑以及为满足其发展计划所需的大量持续投资，
为各兴趣方树立信心并保持交易动力

 最终交易包括财团收购Fortress所持有的所有股权，并偿还Fortress提供的股东贷款

 买方财团的后续股权投资和融资计划将帮助新邦加快增长速度并扩大货运网络

BDA协助Fortress出售其在一家中国领先零担物流公司的股权



买方 卖方 交易标的

案例研究：宁波新谷食品有限公司

案例研究

将CHS的全资子公司宁波新谷食品有限公司出售给山东万得福实业集团

26

 BDA担任CHS公司的独家卖方财务顾问，将其全资子公司宁波新谷食品有限公司(“CHSN”)的所有股份出售
给山东万得福实业集团

 CHSN成立于2003年，地处中国宁波，是亚洲领先的食品级大豆制品生产商之一，具有良好的品牌声誉及
较高的市场份额。同时，公司具备了强大的新产品开发能力

 CHS是由美国农业合作社、农民、牧场主和数千名优先股股东所持有的世界百强企业。公司经营多种业务，
包括食品加工和批发、农场供应、金融服务以及零售。同时公司生产、销售和分销Cenex®品牌的燃料产
品。此外，公司是植物油加工商Ventura Foods的股东之一

 万得福是中国国内大豆供应链上的领先企业，此次收购将进一步加强CHSN的市场地位

 交割后CHSN将以Solbar品牌名称和商标运营

 BDA开展了全球性的竞价流程以最大化股东利益

 BDA积极的交易管理模式促进本次交易加速完成

将美国公司全资控股的亚洲领先食品级大豆制品生产商出售给中国买家

出售
宁波新谷食品有限公司给

2016
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bdapartners.com

纽约
BDA Partners Inc
1270 Avenue of the Americas
Suite 2901
New York, NY 10020, USA
电话：+1 (212) 265 5300 

伦敦
BDA Partners (London) Ltd
7-8 Conduit Street
London W1S 2XF
United Kingdom
电话：+44 (0) 20 3327 3360

上海
毕德投资咨询（上海）有限公司

中国上海市静安区石门一路288号
兴业太古汇香港兴业中心二座1704-06
电话： +86 (21) 3217 8222

东京
BDA Partners K.K. 
26F Atago Green Hills Mori Tower
2-5-1 Atago, Minato-ku
Tokyo, Japan 105-6201
电话：+81 (3) 3433 5800

孟买
BDA Partners Ltd
505-B, The Capital, 
Plot No C-70, G Block, 
Bandra Kurla Complex, Bandra East
Mumbai 400051, India
电话：+91 (22) 6140 3800

香港
BDA Partners (HK) Ltd
Suite 2002 20/F, 100QRC
100 Queen’s Road, Central
Hong Kong
电话：+852 3698 1700 

首尔
BDA Partners (Seoul) Ltd
2F, Youngpoong Building
41, Cheonggyechoen-ro, Jongno-gu,
Seoul, Republic of Korea 03188
电话：+82 (2) 735 4220

胡志明市
BDA Partners
HCMC Rep Office
Level 24, Deutsches Haus 
33 Le Duan Street
District 1, Ho Chi Minh City
Vietnam
电话：+84 (28) 7300 2755

新加坡
BDA Partners Pte Ltd
50 Collyer Quay
OUE Bayfront, #11-01
Singapore 049321
电话：+65 6958 1200

纽约
Euan Rellie

高级董事总经理

伦敦
Charles Maynard
高级董事总经理

孟买
Kumar Mahtani

董事总经理

上海
王忠杰

董事总经理

萧寅康
董事总经理

首尔
Howard Lee
董事总经理

东京
Jeff Acton
董事总经理

Hideyuki Tozawa
董事总经理

胡志明市
Andrew Huntley
高级董事总经理

Huong Trinh
董事总经理

新加坡
Mark Webster

董事总经理

Rica Wirianata
总监

香港
Paul DiGiacomo
高级董事总经理
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